EL TRABAJO Y SU JUSTO PRECIO

La Argentina embolsara por su cose-
cha 2006/07 alrededor de US3
17.500 millones, segin las cuentas
de distintos especialislas. Mas ala
e la exactiud de las cifras finales, es
una importante masa de dinero que
ird & aceitar |a economia nacional.

El agro, ya esla demostrado, reinvier-
l& da manara conlinua &l dinero que
perche encada campana.

En ese conlexlo, la figura del presla-
dor de senvicios de maquinaria agri-

cola adquiere cada vez mayor pre-
ponderancia. Mo solo es Ot para los
propigtarios de superficles reduck-
das, sind que también las grandes
empresas necesian de su aparte.

"Los cambios de la estructura pro-
ductivay los constantes avances lec-
naldgicos del agro potencian cada
vez mas la aclividad del conlratisla
rral, brindando el acceso a maqui-
naria a aquelios que no puadan o no
ks comviens possers”, senala Ricar-

do Garbers, director del Depara-
mento Técnico-Economico de la Fe-
deracion Argentina de Conlralistas
de Maquinaria Agricola (Facma).

"La exislencia del contratista puso li-
mites & la concentracion de la propie-
dad, haciendo rentables pequefias
explolaciones agropecuarias que,
quizas, no sobrevivirian sl cada una
de elas tuviera que contar con sU
e0uipo de maguinara & infrasstruciu-
ra para desarrollar las lareas”, agrega
Garbers,

La funcion del contratista ha trascen-
dido los limites propios de la recolec-
clon de granos. Hoy también se des-
taca en labranza, siembra, cuidados
cullurales, fumigaciones, fedilizacio-
nes, imacenaje de granos, sistema-
lizacion para riego v foreslacion.

VALORES RAZONABLES

Ahaora bien dcudnto debe perchbir el
conlratista por su trabajo? Mirandolo
desde el punto de vista del que con-
Irala los servicios, se deberian hacer
|as siguientes pregunlas:

- 40e que sive que &l conlratisla ra-
baje & perdids 8 alfinal desaparece
del mapa economicoy s cliente de-
be recurrf a uno que no conoce y
comunidad plerde un Belor de mulf-
plicacion de la econdmica del lgar?
- dhale la pena disculr con &l conbra-



lisla hasla lograr precios rdiculamens
le baps? L0 comvendrla pagar aquel
precio por el senicio que presta, que
permila su evolicion econamica y
lecnoldgica para asl poder acoeder 8
lecnologla sin lener que inmovilzar
cantal?

Mo pocos productores han adquirido
equipos que excedan las necesids
des da sus propios eslablecimientos.
Concluidas sus propias labores han
salido a trabajar para lerceros o, in-
cluso, para productores amigos.
Sabemos que los nimeros gabier-
nan cuakquier actividad econdmica. Y
los trabajos rurales forman parte de
gl £Tiene en cuenla &l produclor &l
hacer un Irabajo para lerceros que
hay un flem llamado costo de prople-
dad, abarcativo de la amorizacion y
|0 Inlereses?

Las maquinas, &l usarlas, se desgas-
lan y rompen y & &l productor no lo
previo, haciendo los nimeros finos
viera que perdid dinero.

Cuando los conlratistas determinan
&l precio a cobrar por la cosecha lie-
nen en cuenta el costo de |a propie-
dad. La Asociacidn Argentina de
Consorcios Regionales de Exper-
mentacion Agricola (AACREA) en la
adicin 317 de su revisla, publicada
en marzo (ltime, insertd un aticulo
donde varios produclores opinaban

LAPICES AFILADOS

Por Ricardo Garbers, director dal departa-
mento Técnico-Econdmico de [a Fedara-
cidn Argenting de Contratistas de Maqui-
nara Agricola (Facma).

Recuerdo gue un amigo me
decla que al contratista le pa-
gaba bien, Io justo y haclan los
calculos en forma mancomu-
nada y mensualmente e liqui-
daba los trabajos realizados.
Le pagaba todo el precio me-
nos la amortizacion y 1os inte-
reses (lo que en palses del pri-
mer mundo llaman el costo de
propiedad]. Le abonaba todo
menos eso. Cuando finalizaba
la campana se sentaban, ha-
clan las cuentas y fijaban lo
gue se debla en concepto de

sabre el costo adecuado a pagar por
la cosecha gruesa.

Vale reproducir la opinidn de Qscar
Facciol, migmbro del CHEA Villa Ana
y director de la empresa Espiga
SR.L: "Con precios bajos (pagados
4 los contratistas), lo mas prabable
&5 que g Irabaje fuera de los estan-
dares de calidad aceplables; par b
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costo de propiedad. Era entory
ces cuando el contratista y mi
amigo empezaban a conversar
acerca de qué maguina se de-
bia renovar y cual maguina
cambiar.

Era sencilamente el uso co-
rrecto del costo de propiedad.
Oestinar los fondos adonde
deblan ir. Sin mas vuetta. La
conclusion de mi amigo era:
"Quiero tener un contratista
asociado y que posea la herra
mienta que necesitamos. No
quiero tener un contratista
que cada afo que pasa tiene
SU equipo un aho mas viejo.
Seria perjudicial para ambos."
Esa es una de las razones por
las que los contratistas deben
siemnpre afilar la punta del l&
piz. Una y otra vez. Sin pausa.

tanto, un valor bajo puede leminar
resullando allo por generar pérdidas
de cosecha que se poddan haber
evilado. Y laks pérdidas reprasenlan
Una penosa destruccion de riquezy’
Lo que Faccioli hizo fue valorar el efi-
clente Irabajo del contratisla, para el
que & requiere equipo modemoa vy,
para lenerlo, hay que invertr,



